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arco Bergamaschi, da
Embrapa, apresenta quadro
onde cabe todo o rebanho.
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' Quadros circulares
qgue retratam todas
as fases da vida dos
__animais permitem ao
pecuarista ter um
. panorama completo




em diria que, menos de 12 meses atrds, a des-
Q;raga da produgdo de leite estava anunciada e o
produtor de leite, quebrado. Com os altos pregos do
concentrado ndo seria possivel produzir economica-
mente e foi decretada a ruina na atividade. Lideres
rurais previram o caos: seria impossivel produzir leite
com o pre¢o do milho e da soja nas alturas. Como
estamos num mundo globalizado, a seca nos Estados
Unidos teve um impacto irreversivel na nossa pecua-
ria leiteira. Além disso, os precos pagos ao produtor
estavam relativamente baixos e tudo ia se acabar.

Vamos, agora, a agosto de 2013. Pecuaristas de
leite animados, pois os precos pagos a eles estio em
alta (em vérias regides o preco ja superou a barrei-
ra do RS 1 o litro). A conjuntura ¢ a mais favoravel
dos tltimos anos, com a demanda asiatica aquecida
e a Nova Zelandia passando por uma seca intensa, o
que resulta em altos precos do leite em pé no mercado
internacional. Ja nos Estados Unidos o clima tomou
Jjuizo e os precos de concentrados estdo se acalmando,

E ai que mora o perigo. A euforia momentinea
pode ter consequéncias. O amigo deve estar pensan-
do: “Esses pesquisadores sdo doidos. Como pode
alguém achar ruim que o prego do leite esteja em
alta?” Vou explicar. E Sbvio que, do ponto de vis-
ta do produtor, pre¢o alto é melhor do que baixo. O
que pretendo abordar sdo as consequéncias da alta
dos pregos na tomada de decisdo dos produtores.
Lembram-se quando o prego do leite despencou e
os precos dos insumos dispararam no ano passado?
Quem tomou medidas intempestivas, vendendo va-
cas, cortando ragdo e colocando touro de corte na
vacada agora esta arrependido.

O problema ¢ que muitos produtores podem se
arrepender de novo, desta vez pelo motivo inverso.
Conhego produtores mais apressadinhos, que ja estio
abusando da ragdo e deixaram o planejamento da pro-
dugéo de volumoso e a estruturagdo do rebanho para o
segundo (ou terceiro) plano. Muitos ji estdo no clima
de oba-oba, ou no modo “imagina a festa” de produ-
¢do, afinal, a receita aumentou sem se fazer nada.

O prego relativamente alto da principal fonte de
renda tem o poder de encobrir as ineficiéncias do sis-
tema. Neste contexto, qual a motivagio do produtor
de melhorar e se preparar para os periodos de vacas
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magras? Nenhuma. Pregos altos durario para sem-
pre? Néo. Em breve o governo pode intervir para
segurar a inflagio e o consumidor reagir e reduzir as
compras. Entéo, antes de sair gastando, sugiro calma.
Os oportunistas jé& deram sinais claros de que
tentardo produzir leite o mais rapido possivel para
aproveitar a onda. Outro dia recebi uma ligagdo que
entendo ser um sintoma no minimo preocupante des-
se oportunismo. O sujeito me disse, com decisio, que
produzir leite por RS I/litro era excelente negcio ¢
investiria pesado. Comegaria “pequeno™ e por isso
havia adquirido 50 matrizes de genética apurada, mas
precisava muito saber o que uma vaca comia. Juro que
ndo entendi a pergunta. Como assim, um “produtor”
compra vacas e ndo tem ideia do que ela come? Apos
a surpresa inicial, continuei a tentar responder: “Veja
bem, meu senhor, para uma producio econdémica de
leite, um bovino se alimenta de volumoso de qualida-
de, concentrado para ajuste da dieta, minerais e 4gua
de boa qualidade”. O aventureiro retornou, dizendo:
“OKk, doutor, dgua e minerais eu sei do que se trata,
mas o que € volumoso e concentrado?” Eu retornei:
“0 senhor ndo sabe o que € volumoso?” Nio sabia.
“Nem concentrado?” Nao. “E ja comprou as vacas?”
Ele respondeu: “Sim, estio chegando hoje no sitio”.
Meu Deus, tenha pena das almas dessas vacas
de pouca sorte. Essa conversa surreal continuou por
mais tempo, mas vou poupar o amigo leitor dos de-
mais absurdos que ouvi. Resumindo, ele ndo ficou
muito feliz com as minhas observagdes e disse que
continuaria mesmo assim. Na verdade, a minha preo-
cupagdo € com os produtores de verdade. Produtores
profissionais ndo caem na tentagdo momentanea, nio
entram em oba-oba e ndo perdem o foco nas mudan-
cas tecnologicas que precisam ser feitas para tornar a
atividade leiteira lucrativa. Tenho insistido para evi-
tarem investimentos em fatores ndo produtivos, lem-
brando de que as variagdes de prego, tanto para cima
quanto para baixo, sdo sazonais e movidas por uma
conjuntura que quase sempre independe do produtor.
O produtor profissional deve ter sempre o longo
prazo como horizonte de trabalho, sendo tenaz para
ter uma margem razoavel quando o prego estd em bai-
xa ¢ ganhar muito dinheiro quando ele sobe. Prudén-
cia ¢ canja de galinha ndo fazem mal a ninguém. M
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